
▶ロードマップと概要のご紹介

お客様のニーズを的確に掴み、お客様にとっての価値を提供する
ためのスキルは、職種に関係なく必要とされています。
お客様の真のニーズに応えるための活動に必要となるスキルを
分析し、対応する営業力強化研修をご紹介します。
貴社のビジネス変革に是非ともご活用ください。

① ソリューション提案活動の基礎
② ソリューション提案活動の実践（合宿）
③ DX時代における実戦ソリューション・セリング
④ アカウントプラン研修

⑤ セールス道場
⑥ 顧客の未来を見える化させるトップアプローチ実践
⑦ インサイト・セールス実践コース
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● アイ・ラーニングは、次代を担う人財の育成を支援します。

本社：〒103-0015 東京都中央区日本橋箱崎町4-3   国際箱崎ビル

● お問い合わせ先
e-Mail            ： contact@i-learning.jp　
フリーダイヤル： 0120-623-629  
＜9：00～17：00＞ 土日祝日弊社休業日を除く

i-Learning facebook：
www.facebook.com/ilearningjp/

i-Learning mail magazine：
www.i-learning.jp/form/mail.html

営業研修 関連体系図



営業力強化研修ロードマップ

・営業に求められる必要能力（スキル）
求められる 15の必要能力と 2つのマインド
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　提案活動の基礎

②ソリューション
  提案活動の実践（合宿）

③DX 時代における実戦
  ソリューション・セリング

④アカウントプラン研修

⑤セールス道場

⑥インサイト・セールス実践コース

お客様の真のニーズに応えるソリューション提案活動の基礎と実践を
通して営業基礎スキルの育成をはかる

課題解決能力やプレゼン力、交渉力などの実践力を身につける
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→ P.6
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→ P.9

→ P.11
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対象コースの演習題材 営業力強化研修
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コース概要 －基礎、初級 営業力強化研修
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受講料：お問い合わせください

受講料：お問い合わせください
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コース概要 －中級、上級営業 営業力強化研修
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コース概要 －中級、上級営業 営業力強化研修
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・
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狙

IT

⑥
受講料：お問い合わせください

2

第一日目 第二日目

AM

オープニング 演習5：業界の競合分析

（講義）
インサイトセールスとは 演習6：事業戦略の分析
ケース企業と進め方

演習１：重点領域の特定 KDL訪問 準備

昼休み 昼休み

PM

演習２：課題・ニーズの特定
（訪問カード）

演習7：KDLの戦略課題を見極める
（訪問/ロールプレイ）

（講義）
お客様の経営視点から課題を掘り下げる

演習8：提言とソリューション策定

演習３：収益性の分析 KDLプレゼンテーション
（訪問/ロールプレイ）

演習４：業界の分析
クロージング

アカウントプラン・ブラッシュアップ
（３-５日間）

顧客の未来を
見える化させる

トップアプローチ実践
（１日）

セールス道場
（４-５ヶ月） インサイトセールス

実践コース
（2日間）

実戦

DX時代における実戦
ソリューション・セリング

提案型セールスプロセス（2日間）

営業研修関連体系図
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ご不明な点などございましたら、Web 、e-mail、お電話にてお問い合わせください。
コースの検索、お申し込み、変更、キャンセルはWeb サイトにてお願いします。

▶ Webお問い合わせフォーム

　https://www.i-learning.jp/contact/

お問い合わせ先

  アイ・ラーニングお問い合わせ 検索

▶ 電話

受付時間： 9:00 ～17:00　（土・日・祝・弊社休業日を除く）
0120-623-629

▶ e-mail
contact@i-learning.jp

営業研コースリスト
経
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略
へ
の
洞
察
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え
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ア
カ
ウ
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ト
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ラ
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作
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G
A3
03

ア
カ
ウ
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習
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ョ
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04
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イ
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 ～
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テ
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ョ
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・
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ョ
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ョ
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リ
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ョ
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提
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ョ
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ョ
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ル
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洞
察
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コ
ン
サ
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、
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求
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）
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を
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提
供
し
ま
す
。

お
客
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の
ニ
ー
ズ
を
的
確
に
掴
み
、
価
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を
提
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る
た
め
の
ス
キ
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は
お
客
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と
の
接
点
を
持
つ
職
種
に
必
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と
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い
ま
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。
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ら
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ョ
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い
。
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ご不明な点などございましたら、Web 、e-mail、お電話にてお問い合わせください。
コースの検索、お申し込み、変更、キャンセルはWeb サイトにてお願いします。

▶ Webお問い合わせフォーム

　https://www.i-learning.jp/contact/

お問い合わせ先

  アイ・ラーニングお問い合わせ 検索

▶ 電話

受付時間： 9:00 ～17:00　（土・日・祝・弊社休業日を除く）
0120-623-629

▶ e-mail
contact@i-learning.jp

営業研コースリスト

経
営
戦
略
へ
の
洞
察
力
を
強
化
す
る

61
H0
5

営
業
戦
略
ツ
ー
ル
「
本
当
に
使
え
る
ア
カ
ウ
ン
ト
プ
ラ
ン
」
の
作
り
方

1時
間

G
A3
03

ア
カ
ウ
ン
ト
プ
ラ
ン
研
修

2.
5日

EB
03
1

社
長
見
習
い
！
～
経
営
シ
ミ
ュ
レ
ー
シ
ョ
ン
と
決
算
書
～

2日

G
A2
01

実
践
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
（
基
礎
篇
）
　
～
お
客
様
志
向
で
競
争
に
勝
つ
方
程
式
～

2日

G
A2
20

サ
ー
ビ
ス
・
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
　
～
サ
ー
ビ
ス
・
サ
イ
エ
ン
ス
で
競
争
に
勝
つ
！
～

2日

G
A3
00

セ
ー
ル
ス
道
場

20
日

G
A3
04

イ
ン
サ
イ
ト
セ
ー
ル
ス
実
践

2日

D
ZN
04

仕
事
が
は
か
ど
る
ビ
ジ
ネ
ス
数
字
力
　
 ～
計
数
能
力
・
計
数
感
覚
を
レ
ベ
ル
ア
ッ
プ
し
よ
う
～

1日

コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
力
を
強
化
す
る

G
A8
26

ロ
ジ
カ
ル
・
シ
ン
キ
ン
グ
 ～
ビ
ジ
ネ
ス
ケ
ー
ス
演
習
で
体
得
す
る
思
考
法
の
基
礎
～

1日

G
A8
31

ク
リ
テ
ィ
カ
ル
・
シ
ン
キ
ン
グ
　
～
本
質
を
理
解
す
る
た
め
の
論
理
思
考
法
～

1日

G
A2
51

ク
リ
テ
ィ
カ
ル
・
シ
ン
キ
ン
グ
実
践
活
用
法
　
～
企
業
の
潜
在
ニ
ー
ズ
を
読
み
解
く
～

1日

G
A8
12

問
題
解
決
技
法
と
フ
ァ
シ
リ
テ
ー
シ
ョ
ン
能
力
の
育
成
（
問
題
解
決
技
法
の
習
得
、
討
議
リ
ー
ダ
ー
の
養
成
）

2日

G
A8
20

CP
S（
カ
ス
タ
マ
ー
・
プ
ラ
ン
ニ
ン
グ
・
セ
ッ
シ
ョ
ン
）
リ
ー
ダ
ー
育
成
（
IT
業
界
の
真
の
問
題
点
の
明
確
化
と
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
提
案
手
法
）

2日

提
案
力
を
強
化
す
る

N
HM
D
4

新
入
社
員
研
修
-ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
提
案
活
動
の
基
礎

5日

N
HM
D
5

新
入
社
員
研
修
-ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
提
案
活
動
の
実
践

5日

G
A3
19

D
X時
代
に
お
け
る
実
戦
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
セ
リ
ン
グ

2日

G
A3
06

W
ith
コ
ロ
ナ
時
代
の
次
世
代
オ
ン
ラ
イ
ン
営
業
へ
の
転
換
 ～
変
わ
る
営
業
活
動
と
、
変
わ
ら
ぬ
営
業
活
動
～

0.
5日

G
A3
01

バ
リ
ュ
ー
・
ベ
ー
ス
・
セ
リ
ン
グ
（
戦
略
型
の
上
級
営
業
育
成
コ
ー
ス
）

2日

62
A1
8

提
案
営
業
の
基
礎

1.
5時
間

G
A0
21

提
案
型
セ
ー
ル
ス
・
プ
ロ
セ
ス
（
お
客
様
志
向
の
売
れ
る
営
業
育
成
コ
ー
ス
）

2日

61
H0
6

「
経
営
層
を
動
か
す
提
案
書
作
成
テ
ク
ニ
ッ
ク
」
～
チ
ャ
レ
ン
ジ
ャ
ー
・
セ
ー
ル
ス
へ
の
第
一
歩
～

1.
5時
間

G
AC
04

提
案
書
作
成
技
法
（
お
客
様
志
向
の
効
果
的
な
提
案
書
の
作
成
技
法
）

2日

お
客
様
へ
の
訴
求
力
を
高
め
る

G
A9
16

聴
き
手
を
動
か
す
プ
レ
ゼ
ン
テ
ー
シ
ョ
ン
・
テ
ク
ニ
ッ
ク
［
1日
版
］
（
話
し
下
手
で
も
人
前
で
話
せ
る
コ
ツ
）

1日

G
A3
02

2日

G
A3
91

イ
ン
サ
イ
ド
セ
ー
ル
ス
基
本
研
修

2日

G
A3
92

イ
ン
サ
イ
ド
セ
ー
ル
ス
マ
ネ
ー
ジ
ャ
ー
基
本
研
修

2日

G
A3
81

ア
ナ
ウ
ン
サ
ー
に
よ
る
オ
ン
ラ
イ
ン
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
実
践
講
座

1日

G
A3
23

ア
サ
ー
テ
ィ
ブ
・
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
 ～
人
間
関
係
で
悩
ま
な
い
!思
い
を
素
直
に
伝
え
る
会
話
術
～

1日

G
A3
21

テ
レ
ワ
ー
ク
で
も
信
頼
関
係
を
築
く
「
傾
聴
力
」

0.
5日

交
渉
力
を
強
化
す
る

G
A6
01

情
況
対
応
能
力
セ
ミ
ナ
ー
（
相
手
の
言
動
に
合
わ
せ
た
対
応
）

2日

G
A3
23

ア
サ
ー
テ
ィ
ブ
・
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
 ～
人
間
関
係
で
悩
ま
な
い
!思
い
を
素
直
に
伝
え
る
会
話
術
～

1日

G
A7
23

ハ
ー
バ
ー
ド
交
渉
プ
ロ
ジ
ェ
ク
ト
　
交
渉
ス
キ
ル
体
得
コ
ー
ス
-基
礎
編
（
交
渉
の
フ
レ
ー
ム
ワ
ー
ク
体
得
の
た
め
に
）

2日

G
A7
04

ハ
ー
バ
ー
ド
交
渉
プ
ロ
ジ
ェ
ク
ト
　
交
渉
ス
キ
ル
体
得
コ
ー
ス
-実
践
編
（
多
様
な
交
渉
ス
タ
イ
ル
に
対
応
す
る
た
め
に
）

2日

ht
tp
s:/
/w
w
w
.i-
le
ar
ni
ng
.jp
/s
er
vi
ce
/s
al
es
.h
tm
l

お
客
様
に
と
っ
て
の
価
値
を
お
届
け
す
る
活
動
に
お
い
て
必
要
と
な
る
、
各
ス
キ
ル
分
野
（
洞
察
力
、
コ
ン
サ
ル
力
、
提
案
力
、
訴
求
力
）
に
対
応
す
る

研
修
コ
ー
ス
を
ご
提
供
し
ま
す
。

お
客
様
の
ニ
ー
ズ
を
的
確
に
掴
み
、
価
値
を
提
供
す
る
た
め
の
ス
キ
ル
は
お
客
様
と
の
接
点
を
持
つ
職
種
に
必
要
と
さ
れ
て
い
ま
す
。
こ
れ
ら
の
ス
キ
ル
は
、

ニ
ュ
ー
ノ
ー
マ
ル
な
時
代
に
な
っ
て
も
普
遍
的
な
ス
キ
ル
で
す
。
下
記
の
研
修
体
系
図
は
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
・
セ
ー
ル
ス
や
イ
ン
サ
イ
ト
・
セ
ー
ル
ス
と

い
っ
た
お
客
様
の
問
題
解
決
や
戦
略
提
言
を
担
う
こ
れ
か
ら
の
営
業
職
に
必
要
と
さ
れ
る
研
修
コ
ー
ス
を
示
し
て
い
ま
す
。

お
客
様
と
の
効
果
的
な
会
話
か
ら
ビ
ジ
ネ
ス
チ
ャ
ン
ス
を
見
つ
け
、
的
確
な
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
を
ご
提
案
・
ご
提
供
し
、
お
客
様
に
ご
満
足
を
い
た
だ
く

た
め
の
力
を
養
う
こ
と
が
で
き
る
営
業
向
け
の
各
研
修
コ
ー
ス
を
ご
受
講
く
だ
さ
い
。



▶ロードマップと概要のご紹介

お客様のニーズを的確に掴み、お客様にとっての価値を提供する
ためのスキルは、職種に関係なく必要とされています。
お客様の真のニーズに応えるための活動に必要となるスキルを
分析し、対応する営業力強化研修をご紹介します。
貴社のビジネス変革に是非ともご活用ください。

① ソリューション提案活動の基礎
② ソリューション提案活動の実践（合宿）
③ DX時代における実戦ソリューション・セリング
④ アカウントプラン研修

⑤ セールス道場
⑥ 顧客の未来を見える化させるトップアプローチ実践
⑦ インサイト・セールス実践コース

コース概要 - 基礎、初級

ロードマップ

コース概要 - 中級、上級営業

営業力強化研修ロードマップ …………………… P1

…………………… P5
…………………… P6
　　　　………… P7

…………………… P8

…………………… P9
　　　　　………… P11
…………………… P12

株式会社アイ・ラーニング

営業研修

― ソリューション提案からセールスリーダー育成まで 

営業研修ロードマップ　＜プライベートコース＞

― ソリューション提案からセールスリーダー育成まで
営業力強化研修営業力強化研修

― ソリューション提案からセールスリーダー育成まで 

営業研修ロードマップ　＜プライベートコース＞

― ソリューション提案からセールスリーダー育成まで

営業力強化研修営業力強化研修

…………………… P4

…………………… P2

対象コースの演習題材

・営業に求める必要能力（スキル）
…………………… P3・営業研修コースの必要能力対応表

20230509_ 営業力強化研修 -01

● アイ・ラーニングは、次代を担う人財の育成を支援します。

本社：〒103-0015 東京都中央区日本橋箱崎町4-3   国際箱崎ビル

● お問い合わせ先    
e-Mail            ： contact@i-learning.jp　
フリーダイヤル： 0120-623-629  
＜9：00～17：00＞ 土日祝日弊社休業日を除く

i-Learning facebook：
www.facebook.com/ilearningjp/

i-Learning mail magazine：
www.i-learning.jp/form/mail.html

営業研修 関連体系図




